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5. Unterpunkte zum Thema: ,Rhetorik und Prasentat  ion“

Aus 12 rhetorischen Hilfen die individuell geeigneten auswéahlen.

Jedes Referat wird wirkungsvoller, wenn auch nur 3 — 4 der 12 Hilfen
eingebaut werden.

z.B. Gliederung, Metaphern, Doppeln, Pausen, rhetorische Fragen, Gestik,
Blickkontakte ....

Mdoglichkeiten der Veranschaulichung von Unterschieden, von Entwicklungen
und von Inhalten.

Aus Ilhrem Alltag wahlen wir ein Argument und verstarken es durch einzelne
rhetorische Hilfen.

Sie gewinnen dadurch an Sicherheit in Ihrem Auftreten und im freien Reden.

Ihre Aussagen werden bei den Zuhorern besser ankommen und wirken.



